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El crecimiento rentable,

un asunto de todos

Ram Charan

Ediciones Urano. Empresa Ac-
tiva

ISBN 84-95787

En esta época de saturacién de
mercados y competencia, feroz,
una gran parte de los directivos
basan sus estrategias de creci-
miento en encontrar un produc-
to o servicio nuevo que revolucio-
ne el mercado o, simplemente,
se concentran en recortar costes
a cualquier precio.

El autor plantea en esta obra
una alternativa y unas herra-
mientas mucho mas coherentes
para garantizar un crecimiento
rentable y sostenido, que se fun-
damentan sobre pequefios avan-
ces dia a dia y sobre la perma-
nente adaptacién a los cambios
que se producen en el entorno.
Este enfoque lleva intrinseca la
idea revolucionaria de que el cre-
cimiento es asunto de todos, que
no solo incumbe a la fuerza de
ventas o a la alta direccién. Ram
Charan reorienta asi la idea de
crecimiento y su insistencia en
la colaboracion con los clientes
es esencial para el crecimiento.
La guia de aplicacion es practica




